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致酒企老板的破局总方案

---“醇净同盟”产业升级与资本赋能平台

前言：老板，如果您正在为这三件事焦虑，请与我们交流 15分钟

1. 产品焦虑：主打产品卖不动，库存积压，想创新却不知从何下手。

2. 市场焦虑：不懂年轻人在哪里，也没有团队和预算去搞新营销。

3. 资本焦虑：行业不被看好，没有新故事，融不到钱，发展陷入停

滞，甚至都面临生存问题。

我们提供的不再是单项合作，而是一个“产品-市场-资本”的破局闭

环。 请您花 2分钟，看我们如何为您精准解决。

第一部分：产品破局——为您打造“高价值、高适应”的硬核产品

1. 让您的主打产品“价值重生”

· 问题：您的核心产品品质不错，但缺乏独特卖点，在市场上没有

定价权，且产品滞销。

· 我们的方案：

  · “品位升级”处理：运用我们的二次精制醇化技术，为您的存
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量酒进行升级。不改变您的产品特色风味、品牌与瓶型，但让酒体口

感更醇和、饮后更轻松、更具魔力。

精制后的酒，辣度降低 30%左右，50 多度的酒，40 度左右绵柔

度；保留了曲香和醇香，去除了曲臭味和杂邪味；降低苦味 50%以上，

不用硬去找回甘，咱们的酒入口既是微甜。

  · “价值加冕”包：获得权威“有害物质大幅降低”检测报告，

感官盲测中 80%的消费者能明确感知品质提升。

大家担心的酒后头疼、眩晕、恶心基本消失；更神奇的是，按你

正常酒量，宴会结束时，酒意已消，像没喝似的；即或超量，也不会

影响你第二天的工作；连续喝三顿，也没有烧心、反胃的感觉。

您可借此将产品定位升级，支撑终端售价提升 10-25%。

不要考虑我们是怎么调出来的，我们摒弃了传统酒的“调”，不

添加任何添加剂，我们做酒用减法，去掉有害杂质和影响口感的杂质。

这就是我们的硬核。

2. 为您创造“百变酒”，一酒通吃全场景

· 问题：单一产品无法同时满足商务宴请、朋友小聚、个人独酌等

不同场景需求。

· 我们的方案：

  · 把您的主打酒，变成“超级基酒”：用我们已攻克技术难关的

工艺和设备，二次精制您的酒，让您的“超级基酒”可任意比例调配
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各种场景下大家喜欢的酒。

  · 开发场景矩阵：以此基酒为核心，快速为您衍生出三大场景产

品线：

    · 商务线：纯饮，强调“难得醉，醒得快，不影响第二天工作”。

    · 聚会线：搭配“调配指南”，鼓励消费者自己做调酒大师，可

以加果汁、茶饮 DIY，百变搭配，好玩又好喝，引导时尚酒文化。

· 国际线：打造符合国际纯净烈酒标准的风味基酒，可直接进

入海外酒吧的酒单，作为调酒基酒。

中国酒的全球化，必须有一张“技术通行证”

我们可以为您打造具有中国酒元素特征，外国人爱喝，符合他们

饮酒习惯又具备中国酒文化的“国际版中国酒”。树立中国酒形象，

让外国人对国际版中国酒有极致体验，无论价格还是产品布局，均由

我们主导，真正实现中国酒出海，打造一片新的财富蓝海。

为什么能做到这些：

我们用 22年研发酒的“二次精制醇化技术”，投入大量人力、物

力和财力，破解了酒的精制醇化密码，有能力做高端品质、品位的酒。

可以 7 天之内为您拿出您渴望的样品，

一个月内为您制造出第一批产品酒。

可以做市场急需品种且独领风骚的酒，可以做未来引领消费的酒。

也许我们的新品储备库中，就有您渴望的产品。

应用这项技术，我们已经成功研发三大系列，几十款优质酒品种，
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部分已经投放市场，得到了广泛赞誉；部分产品作为储备，在寻找最

佳投放时机。

三大系列产品为：传统经典酒的二次精制系列；花色酒和露酒系

列；洋酒系列。

· 传统经典酒精制：酱香型七个品种：御麦系列酒

                    浓香型三个品种：定制款和国际版中国酒

                    兼香型五个品种：酒之道系列、28度女士

酒、25度火锅酒等

·花色酒和露酒：12度透明蓝莓酒，12度透明葡萄酒，12度、45

度和 53度柚子酒，45度和 12度桃胶酒，45度

和 12 度桃胶桑葚酒，40 度火麻仁酒，28 度火

麻仁咖啡酒等

· 洋酒系列：咖啡酒、威士忌、白兰地、伏特加、中式伏特加等
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第二部分：市场破局——为您接入现成的“高速销售网络”

问题：您有产能和产品，但缺乏打通年轻市场和新渠道的营销团队与

资源。

我们的方案：接入“醇净同盟供应链平台”

我们已与覆盖连锁酒馆、精品超市、高端餐饮、电商直播间等新兴渠

道的供应链伙伴达成战略合作。

· 如何运作：

  1. 产品准入：您的产品通过我们“醇净标准”认证。

  2. 上架通道：即可进入联盟的 “优选产品库” ，由专业供应链伙

伴进行选品、推广和分销。

  3. 营销赋能：供应链伙伴将提供场景化内容（如调酒视频、品鉴

笔记）和渠道活动支持。

· 您的获益：

  · 零成本拓客：无需自建庞大营销团队，借助成熟网络直达目标

消费者。

  · 快速动销：产品直接对接有真实流量的销售终端，加速现金回

笼。
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第三部分：资本破局——用“升级确定性”换“资本助推力”

核心逻辑：资本不看衰“酒”，只看衰“没有未来的酒”。我们共同创

造“明确的未来”，资本自会而来。

我们的“资本赋能三步法”：

步    骤 核 心 动 作 达成的“资本故事” 为您企业带来的

价值

第一步：产品升级

与标准达成

运用我方技术，使

您的核心产品在  

“健康指标” 与 

“场景适应性”  

上实现突破，达到 

“同盟资本优选

标准”。

摆脱传统同质化

竞争，拥有了 “健

康化+可调配” 的

清晰技术标签和

增长逻辑。

企业获得最宝贵

的  “融资基本

面”，估值模型得

以重塑。

第二步：接入生态

与数据验证

产品进入同盟供

应链试销，积累真

实的 “动销数据” 

与 “用户反馈”。

用市场数据证明

升级产品的受欢

迎程度和盈利潜

力，故事被验证。

消除资本对“纸上

谈兵”的疑虑，极

大提升融资成功

率与估值。

第三步：联合资本

精准赋能

携已验证的产品

与数据，由同盟平

台对接的 产业基

金 或 战略投资方，

为您提供扩产、营

销或并购所需的

资金。

形成一个 “技术

升级-市场验证-资

本放大” 的完美

闭环，风险可控，

前景可期。

获得发展急需的

资本，且投资方因

认可整个生态而

更具战略耐心。

关键前提： 所有资本赋能，都始于产品完成升级并达到预设标准。

我们只与真正愿意升级、有潜力的企业共享资本红利。
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第四部分：您的合作路径选择

路径 A【轻启动-产品升级】

· 适合：想先小步快跑，验证效果。

· 方式：对现有产品进行技术升级，支付技术服务费。

· 目标：提升老产品利润，获得市场数据。

路径 B【深绑定-市场联合】

· 适合：决心推出新品，快速切入市场。

· 方式：联合开发“百变酒”系列，共享知识产权，产品直接进入

同盟供应链。

· 目标：快速获取新市场份额和年轻用户。

路径 C【全赋能-资本共创】

· 适合：有远大抱负，需资本助力进行全面升级或扩张。

· 方式：成为同盟核心合伙人，产品、市场、资本三步走全面协同。

· 目标：实现企业价值跃迁，成为区域或品类龙头。

让我们：告别单打独斗，进入确定性增长轨道
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老板，今天的竞争，不再是厂房间的竞争，而是生态圈与单一体的竞

争。

“醇净同盟”为您提供的是：

1. 产品突围的“技术枪”；

2. 市场破局的“高速路”；

3. 资本青睐的“新剧本”。

我们正在筛选首批 10 家不同香型，不同区域“联合创始人”级合作

伙伴。我们不看您过去的规模多大，而看您未来的决心多强。

请让我们从一杯“升级后”的您自己的酒开始这次谈话。 品尝之后，

我们再聊未来。

醇净同盟 · 创始发起委员会

（赋能实体：哈尔滨酒道酒业科技有限公司）
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联系我们：

[公司名称]   哈尔滨酒道酒业科技有限公司    

[联 系 人]     潘经理

[联系电话]   18545149387

[公司官网]   https://www.中国酒道.com/

             https://www.zhongguojiudao.com/

[电子邮箱]   duanxb486@163.com

                         二〇二五年十二月十八日

https://www.%E4%B8%AD%E5%9B%BD%E9%85%92%E9%81%93.com/

